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GROWTH MARKETING B2B - CAMPAÑAS Y SEGUIMIENTOS

Área: Sin clasificar
Modalidad: Presencial
Duración: 20 h
Precio: 260.00€

Curso Bonificable
Contactar

Recomendar
Matricularme

OBJETIVOS

-Lograr más de 500 contactos calificados por cuenta de LinkedIn
-Ofrecer un refresh de las herramientas de Follow-Up (Piwaa y GMass)
-Dar alternativas a la búsqueda de sus Buyer Personas (GoogleMaps, Crunchbase, PhantomBuster)

CONTENIDOS

* Armar campañas de One2Lead para ir sumando contactos a LinkedIn
*¿Cómo alimentar mi embudo? Crunchbase + PhantomBuster
*Vemos algunas respuestas de campañas: uso de Piwaa
*Obtener correos de contactos de campañas de One2Lead y usarlos para hacer follow-up a través de GMass
*¿Cómo alimentar mi embudo? GoogleMaps + PhantomBuster

https://266.campusdeformacion.com/bonificaciones_ft.php
https://266.campusdeformacion.com/catalogo.php?id=86052#p_solicitud
https://266.campusdeformacion.com/recomendar_curso.php?curso=86052&popup=0&url=/catalogo.php?id=86052#p_ficha_curso
https://266.campusdeformacion.com/solicitud_publica_curso.php?id_curso=86052

