GESTORA DE FORMACION

Impulsa tus Ventas

Area: Sin clasificar
Modalidad: Presencial
Duracion: 8 h

Precio: Consultar
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OBJETIVOS

1. Un proceso de venta de Precisién 3.0 adaptado a los nuevos clientes y las necesidades del sector.

2. Sistemas de captacion de clientes potenciales que aprovechen las Ultimas tecnologias del marketing online.

3. Especializarse con soluciones a medida de los micronichos objetivo.

CONTENIDOS

0 Fases Conceptuales del Proceso VP3
o Fases del Proceso

0 Mapa de Soluciones

o Guiones

o Sistemas de Captacion de Leads

o0 Atencién al Cliente

o0 Realizar Practicas mediante Role-Play

Curso Bonificable
Contactar
Recomendar
Matricularme
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https://266.campusdeformacion.com/bonificaciones_ft.php
https://266.campusdeformacion.com/catalogo.php?id=155807#p_solicitud
https://266.campusdeformacion.com/recomendar_curso.php?curso=155807&popup=0&url=/catalogo.php?id=155807#p_ficha_curso
https://266.campusdeformacion.com/solicitud_publica_curso.php?id_curso=155807

