GESTORA DE FORMACION

HABILIDADES COMERCIALES
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Area: Sin clasificar Curso Bonificable
Modalidad: Teleformacién Contactar
Duracién: 60 h Recomendar
Precio: Consultar Matricularme

OBJETIVOS

Mejorar las habilidades comerciales de los alumnos

CONTENIDOS

. PROACTIVIDAD COMERCIAL
. LA ATENCION Y GESTION TELEFONICA DE CLIENTES

. LA ENTREVISTA COMERCIAL

. CONVERTIR OPORTUNIDADES EN NECESIDADES

. ARGUMENTACION COMERCIAL.

. TRATAMIENTO DE OBJECIONES.

. EL CIERRE DE VENTAS.

. FIDELIZACION Y SEGUIMIENTO DE CLIENTES.

. ATENCION EFICAZ AL CLIENTE.

10. LA COMUNICACION Y EL LENGUAJE NO VERBAL PARA EL EXITO DE LA VENTA.
11. TECNICAS EFICACES PARA EL CIERRE DE VENTAS.
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https://266.campusdeformacion.com/bonificaciones_ft.php
https://266.campusdeformacion.com/catalogo.php?id=155444#p_solicitud
https://266.campusdeformacion.com/recomendar_curso.php?curso=155444&popup=0&url=/catalogo.php?id=155444#p_ficha_curso
https://266.campusdeformacion.com/solicitud_publica_curso.php?id_curso=155444

